PIONIERS

lk moe!l weten hoe de eerste single
van lron Maiden heet, maar net zo
goed moet ik weten op welk label
de eearste lp van T.C. Matic is ver-
schenen. Deze kennis van zoken
moet je zelf oobouwen, dat kun je
nergens leren. Gelukkig gaat mij dat
goed al. Wanneer iefs je inferesse
heeft en je bent er veel mee bezig
komt de Ler'nis vonzelf. Nu heb ik
toevallig een goed selekiief geheu-
gen. Wanneer ik een hoes zie, her-
ken ik deze meleen. En dal is in mijn
geval een groot voordeel. Daar komt
bij dat je ook door de klonfen in je
winkel het nodige wordr bijgebracht.
Wanneer ar hijvoorbeeld een lron
Maidenfan komt die vol enthou-
siasme verlelr wat hij gelezen of
gehoord heelt over wat er it is, dan
sla je dat aulomatisch op.”

“Door de tijd heen kom je er achter
wat waarde heeff en wat niet.

Maar dat kan per land verschillen.
Woaar de ene persing in Nederland
goedkoop is, betadl je erin
Engelond grif geld voor,

Zo was ik eens in een winkel in lon-
den waar een singletie can de
wand prijkle als ziinJe neel exclu-
sief. ‘Nederlandse persing, super
bijzonder', stond erbi. En natuurlijk
voor veel geld. Terwill je ze in
Nederland overal op de mark! voor
1 of 2 gulden tegenkwarm.

Platenfreaks weten hun weg fe vinden naar Wrecka Stow

Meestal gaat het dan om de hoes.
Wanneer voorheen in Engelond een
minder populaire arliest werd uit
gebracht, gebeurde cat mef een
standaard hoesje van de platenmaat-
schappi. In Nederland is daarente
gen alfijd alles met fotohoes
uitgebracht. En dat is dan weer
interessant voor de Engelse verzame-
laar. Dit gebeurde bijvoorbeeld veel
bij oude punksingles.

Die singles zijn nu al snel 100 fot
150 gulden woord.”
Hitgevoelig nummm—
Bram Kalkman richt zich met name
op popmuziek vanaf jaren zesfig, de
mainstream-artiesten, "Over het alge:
meen hitgevoelige artiesten, inder-
doad. Maar dat heeft er vaak mee
te maken dat juist ae arfiesten aie
doorbreken, populair zijn, verzameld
gaan worden. Dus dan kom fe aufo-
matisch in die stroming terecht.

Er zijn echier ook verzameloars die
het minder bekende werk verzame:
len. New Model Army bijvoorbeeld.
Er zijn in Nederland maar weinig
mansen die deze muziek kennen.
Toch is er een relatiel grote groep
verzamelaars voor. Maar die men-
sen kunnen nergens terecht, Als ze
bij mij in de winkel komen en ze
zien die spullen dan worden ze hele-
maa! gek. Ze zijn gewend dat er |

maxisingle slaot, meestal de laatste
nieuwe. En wanneer er dan veel

meer van hun gading staof, gaan ze
helemaal it hurn dak. Maar gelukkig

zit de giromaal in de buurt.”
“Wanneer iemand echi heel erg blij
is dat hij bijvoorbeeld eindelijk die
single gevonden heeft, waomaar hij
zo lang op zoek is geweest, dan
voel ik toch een frofs dat ik die in de
winkel heb staan. |k weet het nog
wel van mezelf, ols ik na jorenlang
zoeken eindelijk dat gevonden had
wat ik zocht. Dan was m’n dag
goed. Dat is ook acht het leukste van
m'n werk in Wrecka Stow, mensen
die verguld zijn met hetgeen ze bij
me hebben gevonden.

Die lp of single lofen ze ook nief
meer |os, zetfen ze niet meer ferug in
de bak, want stel dat er iemand
anders mee weg loopt.”

Een doodgewore Ip of cd wordh niet
in Wrecka Stow verkacht. Hooguit
Amerikaanse import of wal hweede-
hands werk, Maar in feite stoat er
wel van iedere bekende paparties!
of band iefs in de schappen, zo lang
er maar een speciaal tinlje aan vast
zit. Singles met een andere brkant,
buitenlandse persingen met andere
hoezen, maxisingles met langere uit
vosringen, nieuwe releases of limited
editions. Het lijki erop alsof er doel
bewust collector’s items worden

gemaaki. Wat is het nut hiervan?

"le ziet dot een plotenmaatschappij
uit commercidle doeleinden sen-
malig produkien met een beperkte
op|Qge vitbrengt, De verzamelaar is
er als de kippen bij om deze limited
edifion te kopen. En op die manier
warden er in | wask fijd veel van
verkocht waardeoor de plaat in de hit
parade komt en de gewone versie
verkocht kan worden. Zo'n limited
edition is dus meestal een lokkertje
en wordl later door z'n zeldzoam-
heid een collecior's item.

In Engeland liep deze sfrategie op
sen gegeven moment de spuigaten
uil en zijn de limited editions aan
bepaalde resiricties gebonden, Wai
geEeurde doar? Je hebf New Kids
On The Block. Die zijn met z'n
vijven, meen ik. Ze brachten een
singletie uif met vijf verschillende hoe-
zen. Op iedere hoes stond é&n van
de vijf bandleden afgebeeld. En de
meisjes van 14 wilden ze olle vijf
hebben. En niet alleen singletje

Ock werden er picture-discs
gemaakl. Al het zakgeld ging er aan
op. Er kwamen klochten van ouders
dat ze dat foch wal fe gortig von-
den. Sindsdien is daor paal en perk
oon gesteld.”

"Ik zeg dan wel geen doodgewone
Ip te verkopen, maar in principe zijn
de Ip's ol limited editions aan het
worden en ga ik de laatste tiid
steeds meer gewone Ip's verkopen,
De verzamelaar hesft liever de Ip
dan de cd vanwege de artwork van
de hoes, De cd-hoes heeflt geen
impact, Het hele plaatie van een
hoes van een |p komt vesl mooier
aver, zegt veel meer.”

Verzamelaars en fans mm

Bram Kalkman heeft nu zo'n vier jaar
zijn winkel. Maar wie zijn nu zijn
klanien en wat bezielt hen om werke-
lijk alles van één bepaalde artiest of
band te willen hebben?

"Het grootste gedeelte van de verzor
melaars zit tussen de 20 en 30 joar.
Rond die leeftijd is over het alge-
meen de interesse in de muziek hel
grootst. Als mensen ouder worden
zie je vaak dat men wat conventic-
neler in de smaak van de muziek
wordt. Dan hebben ze dal verzame-
len vaak ook wel gehad. Je ziet ook
ouderen, meestal verzamelaars van
de Beolles of Stones. Maar daarin
rack je ook nooit uitverzameld.

Daar is ook zo verschrikkelijk veel
van. Die mensen gaan over het alge
meen gewoon door met verzamelen,
Een verzamelaar is natuurlijk in eer-
ste instantie weg van de muziek.
Daar begint het mee. Hij wil alle
nummers hebben, alle vitvoeringen
an versies,

Daarnaast kun jg wee groepen ver-
zameloars onderscheiden. In de eer
ste plaats de gewone verzamelaar.
Die heeft vaak een concert of Ip
nodig om het weer aan te laten wak-
keren. Dit in fegenstelling fol de fona-
tieke verzamelaars. Die mensen zijn
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